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#Teamplayer #Kundenberatung 
#Consultant #kommunikativ 
#reisefreudig #Homeoffice 

#Spaß an der Arbeit #freundlich
#eigenverantwortlich #innovativ

...

Hast Du Lust für ein niederländisches Unternehmen zu arbeiten und gemeinsam mit uns Marktführer 

in Deutschland zu werden? Ergänze unser deutsches Team mit Deinem Know-how! Wir suchen derzeit einen Account  

Manager D/A/CH (m/w/d). Als Sales Account Manager:in bist Du für die Pflege und den Ausbau von Kunden-

beziehungen zuständig. Zu Deinen Aufgaben gehören die Identifizierung neuer Geschäftsmöglichkeiten, die 

Entwicklung maßgeschneiderter Verkaufsstrategien und die Sicherstellung der Kundenzufriedenheit durch 

kontinuierliche Kundenbetreuung. Als Account Manager:in im Softwarevertrieb verfügst Du idealerweise 

über Kenntnisse und Netzwerke im Public Sector oder einem anderem Markt. 

Wann? Ab sofort, in Vollzeit

Deine Aufgaben als Account Manager (m/w/d)

•	 Aktive Akquise von Neukunden und Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen.
•	 Pflege und Verwaltung der Kundendaten im CRM-System.
•	 Erstellung und Verfolgung von Angeboten.
•	 Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen.
•	 Präsentation unserer Produkte und Dienstleistungen bei  
	 Kunden und auf Messen/Veranstaltungen. 

Wir suchen DICH, als 
Account Manager (m/w/d) für 
das Team SmartDocuments 
Deutschland!



smartdocuments.de

Dein Profil

•	 Nachgewiesene Erfahrung als „Jäger“, der auch seine eigenen Kontakte knüpft und Verkäufe abschließt.
•	 Fähigkeit und Bereitschaft, ein relativ hohes Aufkommen an ausgehenden Verkaufsanrufen und E-Mails zu tätigen.
•	 Erfolgsorientierte und selbständige Arbeitsweise.
•	 Sicherer Umgang mit Computersystemen, insbesondere MS Office (Word, Excel, PowerPoint).
•	 Erfahrung mit CRM-Systemen.
•	 Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten sowohl in Deutsch (Muttersprache),  
	 als auch in Englisch (Business Level).
•	 Reisebereitschaft (Firmenwagen wird gestellt). 
•	 Kundenorientiertes Denken/Handeln.

Das ist SmartDocuments

„Warum kompliziert, wenn es auch einfach geht?“ - Mit diesem Motto gründete Marco Drost SmartDocuments im Jahr 
1994 und stattet seither Kund:innen mit einer einfach zu bedienenden und flexiblen Software aus, mit der mit  
minimalem Aufwand Dokumente erstellt und Vorlagen zentral verwaltet werden können und das mit den vertrauten 
Programmen, nur intelligenter, schneller und vollständig im eigenen Corporate Design. Die SmartDocuments, mit Haupt-
sitz in den Niederlanden, ist global tätig und derzeit in den Niederlanden, Deutschland, Schweden, United Kingdom  
sowie den USA vertreten. Die Software ist bei Kund:innen aus den unterschiedlichsten Branchen im Einsatz. Dabei handelt 
es sich sowohl um große, als auch mittelständische Unternehmen und Organisationen mit umfangreichen  
Dokumentaufkommen, wie beispielsweise öffentliche Auftraggeber, Banken, Versicherungen oder auch Immobilien- 
verwaltungen.

Das Arbeiten bei SmartDocuments

Wir leben und pflegen eine niederländische, informelle sowie offene Unternehmenskultur, die Leistungen, kollegialen  
Umgang, Eigenverantwortlichkeit und Innovationen fördert. Wir haben Spaß bei der Arbeit und sind auch über die  
Landesgrenzen hinaus ein Team, das sich regelmäßig austauscht, um das komplette Unternehmen voranzubringen. 
SmartDocuments bietet abwechslungsreiche Aufgaben in einem wachstumsstarken Unternehmen. 

Das bieten wir Dir
•	 Familiäre Atmosphäre.
•	 Eigenständiges Arbeiten in einem motivierten und engagierten Team.
•	 Homeoffice, Meetings in Düsseldorf und Deventer.
•	 Eine zukunftssichere Softwarelösung, die sehr großes Interesse genießt. 
•	 IT-Ausrüstung (Laptop, Firmenhandy).
•	 Wettbewerbsfähiges Grundgehalt + Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung) + Teambonus.

Neugierig?

Haben wir Dein Interesse geweckt?  
Dann freuen wir uns auf Deine aussagekräftige Bewerbung.
Bitte nutze hierfür folgendes Online-Formular.

https://job-boards.greenhouse.io/banyansoftware/jobs/4599173007?gh_src=603be1687us

